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' Pitch deck, czyli przedstawienie projektu

Nawigzujgc kontakt z potencjalnym inwestorem powinnismy byc uzbrojeni w gotowy pitch ds o7
prezentacje inwestorska. W skrocie, w pitch decku kazdy inwestor spodziewa sig¢ znalezé/k V
Informacje o spotce, jej dotychczasowych osiagnieciach i planach rozwojowych, w tym:

O Przedstawienie zespotu zarzadzajacego,

& Opis problemu jaki maja klienci i w jaki sposob produkt spotki go rozwiazuie, R i .
& Analize rozwigzan konkurencyjnych, ,
Q Model biznesowy, =
& Planowane przeznaczenie pozyskanych srodkow. i r o
I s
0L . .
Wazne aby prezentacja byta zwigzta j zrozumiata dla osdb, ktére niekoniecznie sa specjalistami w dafiej dziedzinie.
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Q) Zespot zatozycielski

Nawet najlepszy pomyst nie gwarantuje sukcesu
bez odpowiedniego zespotu, ktory bedzie w
stanie go rozwinac¢ i przeksztatci¢ w dochodowa
firme. Dlatego wazne jest, aby udowodni¢, ze
dysponujesz wyjatkowym zespotem do wdrozenia
pomystu.

Inwestorzy czesto angazujg sie w projekty
realizowane przez odwaznych | inspirujgcych
ludzi. Dlatego niezbedne jest uwzglednienie w
prezentacji (tzw. pitchdecku) slajdu
poswieconego zatozycielom i ich kompetencjom.
Osiagniecia i umiejetnosci zatozycieli
zaprezentowane w prezentacji nie powinny
pozostawiac zadnych watpliwosci co do zdolnosci
zespotu do zrealizowania przedstawionej wizji.

Przyktadem moze by¢ prezentacja przygotowana
przez firme Flipkart dla jego przysztego
wtasciciela, czyli Walmart.
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Binny Bansal Kalyan Krishnamurthy i Ananth Narayanan Sameer Nigam
CEO, Flipkart Group and CEO Flipkart i CEO of Myntra and Jabong Founder and CEO of PhonePe

Co-Founder of Flipkart

= 2017 CEO of Flipkart Group = 2017 CEO of Flipkart = 2015-2017 CEO of Myntra = 2014-2017 Founder and CEO of

= 2016 CEO of Flipkart = 2016 key positions with Flipkart P 2000-2015 Director, Managing Partner, PhonePe
* 2007-2016 COO of Flipkart = 2006-2016 key positions with Tiger :\ncKmsey Chicago, Shanghai, Taipei, = 2011-2014 VP and SVP at Flipkart
Global Management and : ndia = 2009-2012 Founded Mime360 as digital

= B. Tech in Comp. Engineering from IIT-
Delhi

eBay Asia-Pacific
* MBA from AIM, Philippines

= MS from University of Michigan distribution platform

= MBA from Wharton Business School




® Problem + @ Rozwiazanie

Czy styszate$ kiedy$ powiedzenie: ,,Sprzedaj problem, a rozwigzane samo sie sprzeda”?. To powiedzenie ma
czesto swoje odzwierciedlenie w rzeczywistosci biznesowej. Skoncentrowane i precyzyjnie opisanie problemu
moze byc¢ rownie wazne, jesli nie wazniejsze, niz samo rozwiazanie. Produkt lub ustuga moga przechodzi¢ rézne
iteracje rozwoju, ale jesli skutecznie rozwiazuja realny problem dla szerokiej grupy odbiorcow, zyskuja ogromne
znaczenie w oczach potencjalnych inwestorow.

Podczas opisywania problemu warto dazy¢ do tego, aby Twoj odbiorca mogt sobie, wyobrazi¢ jak to wyzwanie
wptywa na ich zycie, co pobudza ich do myslenia nad mozliwymi rozwigzaniami. To podejscie pomaga zbudowac
wieksze zrozumienie i zaangazowanie, co jest kluczowe zarowno w procesie przekonywania inwestorow, jak i w
przycigganiu klientow do produktu lub ustugi.

Spoéjrzmy, jak z tym wyzwaniem

DoradZH’O sobie Airbnb? Price is a important concern for customers A web platform where users can rent out their
booking travel online. space to host travelers to:

Hotels leave you disconnected from the city
and its culture.

No easy way exists to book a room with a
local or become a host.



https://www.thinklions.com/blog/airbnb-pitch-deck/
https://www.thinklions.com/blog/airbnb-pitch-deck/

[M]Konkurencja i przewagi ¢

W kazdym biznesie istnieje konkurencja. Nawet
jesli udato Ci sie stworzy¢ zupetnie nowy produkt
lub ustuge, nadal rywalizujesz posrednio z innymi.
Wskazanie informacji o bezposrednich i
posrednich konkurentach w swoim pitchdecku
dowodzi, ze przeprowadzites odpowiednie
badania rynku i masz petna Swiadomosé
istniejacych zagrozen. Jednoczesnie podkreslenie
wtasnych przewag konkurencyjnych pokazuje, ze
opracowate$s strategie, aby je skutecznie
pokonac.

Przy podejmowaniu decyzji inwestycyjnych,
inwestorzy patrza na konkurencje z szerokiej
perspektywy, podobnie jak CEO Netfliksa, ktory
uznat sen za konkurencje dla swojej ustugi SVOD.
Dlatego warto juz na etapie pitchdecka zwrdcic
uwage inwestorow na fakt, ze widzisz réwniez te
mniej oczywiste konkurencyjne czynniki.

Jesli chodzi o prezentacje wynikdw analizy konkurencji,
skutecznym podejsciem moze byc¢ zestawienie podobnych
rozwiazan w formie tabeli lub bardziej wizualnie za pomoca
wykresu typu scatter plot z dwiema zmiennymi. Mozesz takze
rozwazy¢ wykorzystanie obu tych form naraz, jak to zrobita na
przyktad firma Revolut.

Use cases

-
worldremit. W=Smp Rovelut

Difficult & expensive Easy & cost-effective

- :
Example of use cases: Revolut worldremit. #Fair

1 go to US. Cash is inconvenient, cards are costly.

| want to send $ instantly without complicated IBANs
| want to have Euros without Euro bank account

| want to exchange money instantly, not in 1-3 days

| want to transfer at the exchange rate that is now

The only product that solves the full cycle of a customer pain.




% Model biznesowy

Chociaz Twoja firma moze jeszcze nie generowac
obecnie dochodow lub przychoddw, istotne jest,
aby w pitch decku przedstawic¢ plan, jak zamierza
osiggnac zyski w przysztosci. Warto wykorzystac
rozne schematy i diagramy, ktore ilustruja
uczestnikow rynku oraz przeptyw ustug i ptatnosci
miedzy nimi. Pomocne jest rowniez
uwzglednienie tego elementu w prezentacji,
poniewaz inwestorzy zazwyczaj pytajg o te
kwestie.

W swoim pitchdecku firma Dropbox zdecydowata
sie skoncentrowa¢ na trzech kluczowych
punktach, ktore wystarczyty do wyjasnienia, w
jaki sposdb firma bedzie generowac przychody.

Business model

* Individuals: freemium

* SMB: shared folder per-seat license
(replaces backup, Windows file share,

collaboration tools, reduces IT
headcount)

e Platform: broker all UGC from the
desktop to the web



&) Pozyskiwany kapitat i jego
przeznaczenie

Tak jak w kazdym przekonujgcym wystapieniu
handlowym, prezentacja inwestorska réwniez
musi zawiera¢ klarowane call to action. To
wtasnie ten moment, w ktorym wyktadasz na stot
swoje najwazniejsze karty. Powinienes
precyzyjnie okresli¢, ile srodkow zamierzasz
pozyskac, na co zostang one przeznaczone i jak
dtugo wystarczy Ci tych srodkéw w obecnym
pozyskiwaniu kapitatu.

Jesli juz masz wypracowang wycene swojej firmy,
warto jg rowniez poda¢ w tym miejscu. Podobnie,
jesli w rundzie inwestycyjnej bierze udziat wiecej
niz jeden fundusz, a czes¢ kapitatu zostata juz
zabezpieczona, taka informacja jest niezwykle
wartosciowa. Wskazuje ona, ze istnieja juz
inwestorzy, ktérzy uwierzyli w Twojg wizje, co
podnosi Twoja wiarygodnos¢ w oczach nowych
potencjalnych inwestordéw.

Przyktad takiego podejscia mozna odnalez¢ w pitchdecku
firmy Revolut. Firma precyzyjnie okresla, ile kapitatu zamierza
pozyskac i jakie cele chce osiggnac przy wykorzystaniu tych
srodkow.

a Team (3 developers, designer & marketer)

Freemium model to 60,000 MAU'’s

model for a big £££ series A round




